Expert en développement commercial , stratégie, vente et management
d'équipe commerciale

Expériences professionnelles

Depuis février 2018

De mai 2015 a
décembre 2019

De juin 2002 a
décembre 2014

De septembre 1994
a décembre 2001

Directeur des ventes
Neomédical Technologie Marseille

Développement commercial de dispositifs médicaux fabriqués
par des entreprises innovantes (InnoSpark, Hellioscopie,
virtualisurg)

Directeur Commercial&Marketing
Imagerie scientifique, IMXPAD SAS ; CEGITECH SAS La Ciotat,
France

Développement marketing : Réalisation et Participation a des
congrés. Réalisation de speech, en francais, anglais.

Actions de gestion. : Construction du BUSINESS PLAN avec
obtention de levées de fonds 100k€ BNP INNOVATION et
100k€ LOOK&FIN crow funding. Réalisation de 90K€ de CA
/an

Directeur régional et Directeur Commercial
Matériel Medical (Prothéses internes) Tornier SAS, Wright
Meédical, FH Orthopédique France

Management: Recrutement, formation, accompagnement.
Gestion des Objectifs. Gestion des appels d'offres, Budgets et
plans d’actions. Equipes de 9 technico-commerciaux.
Résultats au dessus des objectifs

Directeur général TPE
New Dental Concept Europe Marseille

Création, Développement d’'une entreprise de distribution de
matériels dentaires,

Diplomes et Formations

Depuis septembre
1993

Depuis février 2012

MASTER COMMERCE INTERNATIONAL ET TRANSPORT
INTERNATIONAL
Kedge Business School Marseille, France

CERTIFICAT DE COACH PROFESSIONNEL
Linkup Coaching Paris, France

Certificat de Niveau 7 RNCP


mailto:franck.azoulay@neomedical-technologie.fr

